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Az ERIX Biztosítási Alkusz és Tanácsadó Kft. 
TÁJÉKOZTATÓJA 

az Európai Parlament és a Tanács (EU) 2019/2088 rendeletével (2019. november 27.) kapcsolatban a 
pénzügyi szolgáltatási ágazatban a fenntarthatósággal kapcsolatos közzétételekről (Sustainable Finance 

Disclosure Regulation, röviden SFDR) 
(SFDR/1/2022) 

 

Tájékoztatjuk ügyfeleinket arról, hogy a biztosítási alapú befektetési termékek értékesítése során társaságunk 

figyelembe veszi a befektetési döntéseknek a fenntarthatósági tényezőkre gyakorolt káros hatásait, tekintettel arra, 

hogy a társaságunkkal együttműködő biztosítók honlapjukon elérhetővé tették a fenntarthatósági kockázatok által az 

általuk kínált biztosítási termékek hozamára gyakorolt valószínű hatások értékelésének eredményeit. 

 

Társaságunk a vele munkaviszonyban vagy megbízási jogviszonyban álló biztosításközvetítők által értékesített biztosítási 

alapú befektetési termékek esetében vállalja, hogy: 

- Az értékesítést megelőző tanácsadás keretében először az ügyfél egyéb befektetési céljait és az egyéni 

körülményeit értékeli, mielőtt a potenciális fenntarthatósági preferenciáiról kérdezné. 

- Ahhoz, hogy az ügyfél megérthesse a fenntarthatóság eltérő szintjeit és a fenntarthatóság szempontjából 

megalapozott befektetési döntést hozhasson, a terméket értékesítő biztosításközvetítő elmagyarázza a 

különbséget egyrészt a teljes mértékben vagy részben az (EU) 2020/852 európai parlamenti és tanácsi rendelet 

(7) értelmében környezeti szempontból fenntarthatónak minősülő gazdasági tevékenységekbe való 

befektetéseket megvalósító, az (EU) 2019/2088 európai parlamenti és tanácsi rendelet (8) 2. cikkének 17. 

pontjában meghatározott fenntartható befektetéseket megvalósító, és a fenntarthatósági tényezőkre 

gyakorolt főbb káros hatásokat figyelembe vevő, az ügyfél egyéni fenntarthatósági preferenciáinak esetleg 

megfelelőként ajánlható biztosítási alapú befektetési termékek, másrészt az egyéb, az említett sajátos 

jellemzőkkel nem rendelkező biztosítási alapú befektetési termékek között, amelyek nem vehetők figyelembe 

az egyéni fenntarthatósági preferenciákkal rendelkező ügyfeleknek vagy potenciális ügyfeleknek történő 

ajánlás céljából. 

- Az ügyfél befektetési céljaival kapcsolatos tájékoztatás a következőkre vonatkozó információkat tartalmazza 

(amennyiben releváns): az ügyfélnek a befektetés tartási idejére vonatkozó szándéka, kockázatvállalási 

preferenciái, kockázati profilja, a befektetés célkitűzései, és emellett az ügyfél fenntarthatósági preferenciái. 

Az összegyűjtött információk körének meg kell felelnie az érintett termék vagy szolgáltatás konkrét típusának. 

- A személyes ajánlás megfelel az ügyfél befektetési céljainak, ideértve a szóban forgó személy kockázattűrését 

és esetleges fenntarthatósági preferenciáit is. 

- Annak érdekében, hogy az ügyfélnek további ajánlásokat lehessen tenni, amennyiben a biztosítási alapú 

befektetési termékek nem felelnek meg az ügyfél fenntarthatósági preferenciáinak, az ügyfél számára 

lehetőséget biztosít arra, hogy a fenntarthatósági preferenciáira vonatkozó információkat dokumentáltan 

kiigazítsa. 

- A terméket előállító biztosító által rendelkezésre bocsátott, az adott termékre vonatkozó tájékoztatókat, 

értékeléseket a szerződéskötés előtt átadja az ügyfél részére. 
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Társaságunk javadalmazási politikája a fenntarthatósági kockázatok integrálását követően is biztosítja az alábbi 

alapelvek érvényesülését: 

- A közvetítői díjazás nem gyakorolhat káros hatást az ügyfélnek nyújtott szolgáltatás minőségére, továbbá nem 

gátolhatja a biztosításközvetítést végző személyt abban, hogy megfeleljen azon kötelezettségének, amely 

szerint becsületesen, tisztességesen, szakszerűen és ügyfelei legjobb érdekének megfelelően kell eljárnia.  

- A biztosítás értékesítési tevékenységek eredményéhez nem fűződhet olyan érdek, amely eltér az ügyfél 

érdekétől vagy az értékesítési tevékenységek eredményét az ügyfél kárára képes befolyásolni.  

Ennek érdekében: 

o A biztosítási szerződés megkötése előtt a biztosításértékesítőnek konkrétan meg kell határoznia az 

ügyféltől kapott tájékoztatás alapján az adott ügyfél igényeit és szükségleteit, és érthető formában 

objektív tájékoztatást kell nyújtania az ügyfélnek a biztosítási termék tekintetében annak lehetővé 

tétele érdekében, hogy az ügyfél megalapozott döntést hozhasson. 

Bármely javasolt szerződésnek összhangban kell állnia az ügyfél biztosítási igényeivel és 

szükségleteivel.  

o Ha bármely konkrét szerződés megkötése előtt tanácsadásra kerül sor, a biztosításértékesítő 

személyre szabott ajánlatot ad az ügyfél részére, elmagyarázva, hogy egy bizonyos termék miért felel 

meg leginkább az ügyfél igényeinek és szükségleteinek. 

A biztosításértékesítőnek olyan tanácsot kell adnia, amely a piacon elérhető biztosítási szerződések 

elég nagy számának elemzésén alapul és ami alapján az ügyfél megalapozott döntést tud hozni. 

- Sem a pénzbeli, sem a természetbeni juttatások nem eredményezhetnek olyan ösztönzőket, amelyek 

következtében a biztosításközvetítést végző munkatársak az ügyfelek kárára – beleértve az ügyfél 

fenntarthatósági preferenciáit -, saját érdekeiket vagy a Társaság érdekeit helyezik előtérbe. 

 

Az ERIX Biztosítási Alkusz és Tanácsadó Kft. saját fejlesztésű befektetési termékkel nem rendelkezik. Társaságunk 

kizárólag biztosító társaságok biztosítási alapú befektetési termékeit közvetíti. Ezen termékek kialakítására, 

tulajdonságaira, befektetési politikájára társaságunknak nincs ráhatása. 

 

Budapest, 2022. július 1. 
 
 Kiss Tibor 
 ügyvezető s.k. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 


